PREVENTIVIE OFFERTE

Sono formulati i preventivi
dettagliati e da questi si passa,
in automatico, alla definizione
delle offerte.

E tenuto il portafoglio delle
offerte, comprese quelle gia
tradotte in ordine.

E possibile conoscere i
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analisi per nuove iniziative.

| preventivi e le offerte si
possono stampare o inviare ai
destinatari via fax.

al programma OFFERTE E PREVENTIVI che
permette la loro emissione in maniera
semplice e tempestiva.
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Il programma é supportato I
dalla presenza di banche dati
sui clienti e gli articoli in |
vendita. |
Da queste banche dati, si | T _|:| PREVISIONI DI VENDITA
ottengono le liste dei clienti, le E S (o Sulla base del portafoglio
etichette clienti con gli | o offerte, si possono ottenere
indirizzi, i listini degli articoli juviece| Wedba| Cosodts| gk | sbevinn | delle informazioni per
con i prezzi di vendita. E==—i= e T TIT formulare delle statistiche e
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